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Россия занимает тре-
тье место в числе основ-
ных торговых партнеров 
Словакии (после Герма-
нии и Чехии) и является 
основным торговым пар-
тнером Словакии среди 
стран, не входящих в ЕС. 
В свою очередь, Словакия 
входит в число 20 основ-
ных торговых партнеров 
России. 

В 2008 г. был достиг-
нут объем взаимного то-
варооборота 9,6 млрд.
долл.США. В 2009 г. в 
результате последствий 
мирового финансово-
экономического кризиса 
этот показатель снизился 
почти вдвое. Однако уже 
в начале 2010 г. удалось 
восстановить динамику 
взаимной торговли, в пер-
вую очередь российско-
го экспорта. По данным 
российской таможенной 
статистики, российско-
словацкий товарооборот 
за первые два месяца 2010 
г. увеличился по сравне-
нию с соответствующим 
периодом прошлого года 
на 74,5% и составил 1,041 
млрд.долл.США, в том 
числе российский экспорт 
765 млн.долл.США (рост 
на 115,5%) и импорт 276 
млн.долл.США (рост на 
14,7%).

Основными товара-
ми российского экспорта 
в Словакию являются 
нефть, природный газ, 
продукция химической 
промышленности, метал-
лургическая продукция, 
ядерные реакторы и их 
части, летательные аппа-
раты. Из Словакии рос-
сийские компании импор-
тируют машины, обору-
дование и транспортные 
средства, металлы и из-
делия из них, продукцию 
химической промышлен-
ности, фармацевтическую 
продукцию, продукцию 
целлюлозно-бумажной 
промышленности, тек-
стильные изделия, обувь, 
мебель.

Динамика взаимной 
торговли во многом за-
висит от уровня цен на 
энергоносители, состав-
ляющие основу россий-
ского экспорта. Россий-
ские энергоносители по-
ставляются в Словакию 
на основе долгосрочных 
межправительственных 
соглашений и контрактов. 
Также на основе долго-
срочных контрактов осу-
ществляются российские 
поставки ТВЭЛов для сло-
вацких АЭС. 

Дальнейшее разви-
тие взаимной торговли 
идет по пути совершен-
ствования ее структуры, 
увеличения российского 
промышленного экспор-
та. Актуальным является 
вопрос диверсификации 
областей и направлений 
взаимодействия с упо-
ром на инвестиционные и 
инновационные проекты.

Стратегический ха-

рактер партнерства под-
твержден результатами 
о ф и ц и а л ь н о г о  в и з и -
та Президента России 
Д.А.Медведева в Слова-
кию 6-7 апреля 2010 г., в 

ходе которого были под-
писаны соглашения и кон-
тракты, направленные 
на дальнейшее развитие 
сотрудничества.

Приоритетным на-
правлением в российско-
словацких экономиче-
ских отношениях стано-
вится переход от преи-
мущественно торговых 
форм к прогрессивным 
видам производственной 
и научно-технической 
кооперации, дальнейшее 
развитие инвестицион-
ного сотрудничества и 
взаимодействия в области 
инноваций и высоких тех-
нологий. 

В  а п р е л е  2 0 1 0  г . 
председатели националь-
ных частей Российско-
Словацкой Межправи-
тельственной комиссии 
по экономическому и 
научно-техническому со-
трудничеству Министр 
энергетики Российской 
Федерации С.И.Шматко 
и Министр экономики 
Словацкой Республики 
Л.Ягнатек открыли в г. 
Ружомберок Центр про-
тонной медицины, создан-
ный на основе российской 
технологии и поставки 
протонного ускорителя 
российского производ-
ства. 

При успешной реа-
лизации совместных про-
ектов на территории Сло-
вакии для российских 
компаний открываются 
дополнительные перспек-
тивы сотрудничества со 
словацкими партнерами 
на рынках третьих стран. 
Перспективной для рос-
сийских компаний явля-
ется возможность выхода 
через словацкий рынок на 
общий рынок ЕС.

Основными направ-

лениями сотрудничества 
являются:

1. Создание совмест-
ных компаний в высоко-
технологичных областях.

2. Сотрудничество в 

области нефтегазового 
сектора, включая экс-
плуатацию и модерниза-
цию существующей тру-
бопроводной системы, 
распределительных сетей 
и подземных хранилищ.

3. Сотрудничество в 
области атомной энергети-
ки, включая реализацию 
проектов по строитель-
ству и модернизации АЭС 
и оказание услуг по обе-
спечению эксплуатации 
действующих АЭС.

4. Создание общей 
транспортной инфра-

структуры, включая реа-
лизацию проекта продле-
ния широкой железнодо-
рожной колеи от Кошице 
до Братиславы и Вены и 
создание международного 
логистического центра на 
Дунае с выходом транс-
сибирской магистрали 
на транспортную систему 
Центральной Европы.

Реализации перспек-
тивных инвестицион-
ных, производственных 
и торговых проектов спо-
собствует эффективная 
работа Межправитель-
ственной комиссии по эко-
номическому и научно-

техническому сотрудни-
честву между Российской 
Федерацией и Словацкой 
Республикой, очередное 
15-е заседание которой на-
мечено провести в Братис-
лаве в четвертом квартале 
2010 г.

Диверсификации вза-
имной торговли способ-
ствуют меры по привле-
чению внимания россий-
ских компаний к возмож-
ностям словацкого рынка. 

Среди них - проведе-
ние экономических кон-
ференций и семинаров 
о возможностях словац-
кого рынка. Практика 
организации Торгпред-
ством России в Словакии 
деловых встреч россий-
ских регионов и пред-
принимательских струк-
тур «Россия – Словакия: 
торговля, инвестиции, 
контакты». Взаимодей-
ствие Торгпредства с 
Российско-Словацким 
Деловым советом и Сло-
вацким агентством раз-
в и т и я  и н в е с т и ц и й  и 
торговли, входящим в 
систему Министерства 
экономики Словацкой Ре-
спублики, по подготовке 
и проведению российско-
словацких экономиче-
ских мероприятий.

Большое значение 
имеет развитие выста-
вочной деятельности рос-
сийских компаний, в том 

числе в плане содействия 
малым и средним пред-
приятиям в выходе на 
словацкий рынок. Не-
обходимо в полной мере 
использовать возможно-
сти проводимых в Сло-
вакии международных 
выставок и ярмарок для 
рекламы проектов мало-
го и среднего бизнеса с 
целью использования ре-
зервов развития внеш-
неэкономических связей 
на этом уровне. Активное 
подключение к взаимной 
торговле малого и средне-
го бизнеса придаст до-
полнительную динамику 

российско-словацкой тор-
говле и обогатит ее содер-
жание за счет вовлечения 
в торговлю новых видов 
товаров и услуг.

Активная внешнеэ-
кономическая политика 
требует расширения при-
сутствия на словацком 
рынке наряду с россий-
скими промышленными и 
финансовыми компания-
ми также региональных 
структур. Словакия нака-
пливает опыт еврорегио-
нального сотрудничества, 
который также может 
использоваться для раз-
вития двусторонних от-
ношений на этом уровне.

Действует свыше 30 
соглашений со Словацкой 
Республикой, заключен-
ных на межрегиональном 
уровне. Соглашение об 
экономическом и научно-
техническом сотрудниче-
стве с Министерством эко-
номики Словацкой Респу-
блики имеет 21 субъект 
Российской Федерации. 
Созданы Смешанные ко-
миссии администраций 
субъектов Российской 
Федерации и Министер-
ства экономики Словац-
кой Республики, которые 
проводят свои заседания 
поочередно в России и 
Словакии. 14 субъектов 
Российской Федерации 
подписали соглашения с 
самоуправляемыми кра-
ями Словацкой Респу-
блики. Сотрудничество 
осуществляется в рамках 
комиссий и рабочих групп 
администраций субъектов 
Российской Федерации и 
краев Словацкой Респу-
блики. В феврале 2010 г. 
в г.г. Братислава и Пиеш-
тяны проведено 9-е засе-
дание Смешанной комис-
сии по экономическому 
и научно-техническому 
сотрудничеству между 
Правительством Москвы 
и Министерством эконо-
мики Словацкой Респу-
блики.

Во главу угла все 
больше ставятся вопросы 
инвестиционного сотруд-
ничества и кооперацион-
ных связей, продвиже-
ние проектов в регионы 
и активная деятельность 
регионов, заинтересован-
ных в развитии между-
народного сотрудниче-
ства в машиностроении, 
энергетике, электротех-
нической, химической, 
мебельной и текстильной 
промышленности, а так-
же индустрии туризма, 
где у словацких регионов 
и предприятий имеется 
хороший потенциал.

г. Братислава

-Валерий Николаевич, 
полгода назад вы отмечали, 
что  финансовый кризис не 
очень больно затронул про-
изводителей мороженого. 
Был небольшой спад -3-4 
процента. Как начался но-
вый сезон?

- Отчетные данные по 
первому кварталу раду-
ют. Всего по Российской 
Федерации произведено 
мороженого на 15,3% боль-
ше, чем в прошлом году. 
Причем значительный рост 
достигнут во всех округах, 
кроме Южного и Северо-
Кавказского. Производите-
ли Северо-Запада  выпусти-
ли мороженого в полтора 
раза больше прошлогоднего, 
немногим меньше вырос 
Центральный округ, почти 
на 30 процентов- Уральский 
округ… Хуже всего дела об-
стоят в Краснодарском крае, 
Астраханской, Волгоград-
ской, Ростовской областях…
Но, надеюсь, в летнее время 
покупатели здесь наверста-
ют упущенное, если погода 
по-прежнему будет  бить 
теплые рекорды…

Однако нужно отме-
тить, что в этом году ста-
тистическая отчетность не-
сколько изменилась. Если 
раньше учитывалось только 
мороженое, то теперь эта 
группа товаров называется 
«мороженое и заморожен-
ные десерты». То есть, до-
бавилась еще одна группа 
товаров.

-Довольно большая?
-Трудно сказать. Дело в 

том, что по данным, которые 
дает лаборатория мороже-
ного института ВНИИХ,  
существует некоторая нео-
пределенность, связанная с 
терминологией и докумен-
тами:  о 23 наименованиях 
замороженных продуктов 
нет пока устойчивого пони-
мания, к какой группе то-
варов относятся, как точно 
называются.

-Пример можете при-
вести?

- Например, у нас до сих 
пор не решен  вопрос с моро-
женым на фруктовой осно-
ве, то есть, сорбеты, шербе-
ты и фруктовый лед. Раньше 
все эти продукты относили к 
мороженому, хотя молочной 
основы там нет. Сейчас про-
исходит пересмотр всех этих 
групп. Решить проблему по  
принятому техническому 
регламенту, на который упо-
вали, не удалось. В том виде, 
в котором утвержден термин 
«мороженое», эта группа 
товаров исключена. Повис-
ла в воздухе… (Мороженым 
названо только сливочное, 
молочное и пломбир). И та-
ким образом, все остальное 
мороженым не является. 
Что явно противоречит здра-
вому смыслу и традициям. 

Наши попытки предло-
жить новую версию, уточ-
няющую, не удались. Будем 
стараться убедить молоч-
ников, которые являются 

основными разработчиками 
регламента, и Минсельхоз, 
что руководствоваться толь-
ко формальными призна-
ками (отсутствием в соста-
ве этого продукта молока) 

нельзя.
То же самое происходит 

и с десертами. Правда, един-
ственное, что успокаивает: 
в объемах выпуска мороже-
ного эти десерты занимают 
минимум.

-Можно предполагать, 
что лето порадует ростом 
производства и продаж?

- Думаю, да. Лидеры 
рынка пережили кризисные 
явления. «Инмарко», по 
данным  агентства «Бизнес-
аналитика», продолжает 
наращивать свою долю, 
в четвертом квартале она 
составляла больше 20 про-
центов. Причем, в Сибири 
у фирмы очень сильные 
позиции, а сейчас она уве-
ренно движется на запад. В 
Туле состоялось открытие 
первой очереди строящегося 
многоцелевого комплекса 
предприятий по производ-
ству продуктов питания, в 
том числе и мороженого. В 
начале 2011 года завод будет 
производить здесь 60 млн 

литров мороженого, в 2014 
году- 120 млн литров и ста-
нет крупнейшим в России 
предприятием по производ-
ству  мороженого и одним из 
крупнейших в Европе.

-А у других производи-
телей как дела?

- «Русский холод»  про-
изводит приблизительно 
35 тысяч тонн  сладкого 
продукта в год, «Талосто», 
делившее второе место с 
«Русским холодом», в про-
шлом году сбавило обороты, 
«Айсберри», сменившее 
дислокацию, переехав из 
Москвы  в Вологду, выпу-
скает всего 12-13 тысяч тонн 
мороженого… 

В празднике морожено-
го в Сокольниках, который 
состоится 30 мая, они все 
будут участвовать. У мо-
сквичей есть возможность 
попробовать все новинки 
сезона…

Валерий Василевский,
для «ТГ».

МЕЖДУНАРОДНЫЕ СВЯЗИ

ПРОИЗВОДСТВО ТОВАРОВ

Когда в Микляихе 
Тутаевского района спра-
шивал старушек, куда 
они ходят за хлебом и 
другими продуктами, 
отвечали одинаково: «В 
крековский магазин», 
который находится в си-
стеме Ярославского об-
лпотребсоюза. 

За плечами у Креко-
вой  тридцать пять лет 
стажа в потребительской 
кооперации. Из них 26 
– в микляихинском мага-
зине. Лишь недавно сда-
ла бразды правления мо-
лодому продавцу Татьяне 
Мягковой, оставшись за 
прилавком, полная сил 
и бодрого расположения 
духа. 72 пайщика по-
прежнему у нее покупают 
продукты с трехпроцент-
ной скидкой, которая за 
год обошлась магазину 
в 49 тысяч рублей.  Три-
четыре раза в неделю она 
выставляет на прилавок 
горы пирогов и ватру-
шек. Их привозят из Ко-
стромы.

-Расходятся быстро,- 
рассказывает ветеран.- 
Берем с разными начин-
ками по 10 штук: с капу-
стой, яблоками, зеленым 

луком, яйцом, повидлом, 
мясом. Не отказываемся 
от пиццы, которая тоже 
нравится покупателям.

Новая заведующая 
видит дальнейший рост 
товарооборота в расши-
рении продажи непродо-
вольственных товаров. 
Посмотришь сейчас на 
одну сторону торгового 

зала - полно всяких про-
дуктов. Повернешься к 
другой- изобилие всех 
необходимых сельским 
жителям товаров: теле-
визор и микроволновая 
печь, пылесос и жароч-
ный шкаф, ведра и па-
кеты с садовой землей, 
валенки и утюги- по 469 
рублей китайского произ-
водства и по 400 рублей- 

питерские. 
Принимаются заяв-

ки на стройматериалы, 
мебель, бытовую техни-
ку - все это доставляется 
прямо на дом покупате-
лям. Раз в три месяца  
крековский магазин от-
ряжает своего посланца 
на текстильный оптовый 
рынок в Иваново за тка-
нями, бельем, одеяла-
ми, подушками. «При-
везите мне халат 70-го 
размера»,-просит  одна 
из местных жительниц. 
И привезли.

Магазин в Микляихе 
знают и в 13 деревнях Ар-
темовской зоны, где от-
сутствует стационарная 
сеть. Раз в неделю туда 
мчит груженая товарами 
«Газель». Кооператоры 
не теряют покупателей, 
а наоборот продолжают 
раширять зону обслужи-
вания за счет выездной 
торговли. В прошлом 
году  оборот увеличился 
на 12% и превысил 7,5 
млн. рублей.

Известно, как непро-
сто любой продукции по-
пасть под крышу сетевой 
столичной компании и 
закрепиться там. Для 
небольшого предприятия 
потребительской коопе-
рации - тем более сложно. 
Но пошехонцам, которые 
делают отменные пряни-
ки, это удалось.

Кооператоры глубин-
ного района Ярославской 
области сделали все, что-
бы получить заказ от сете-
виков из «Дикси». Пище-
комбинат райпотребсою-
за улучшил упаковку, 
нанес на нее штрих-код, 
зарегистрировал броский 
бренд «Влюбленный пе-
карь». После чего и стал 
симпатичен «Дикси», 
включившей его в список 
поставщиков с мятными 

сырцовыми и сувенирны-
ми пряниками с символи-
кой 1000-летия Ярослав-
ля. Прежде продукция 
пошехонцев  закупалась 
лишь кооперативной 
розницей Даниловского, 
Мышкинского и других 
районов области, ее охот-
но заказывали Рыбинск 
Вологда, Череповец.

Если в  2008 году 
«Влюбленный пекарь» 
выпускал в среднем по 
14-15 тонн пряников в 
месяц, то в прошлом- в 
два раза больше. После 
ремонта, который завер-
шается в цехе, здесь бу-
дет смонтирована новая 

ротационная печь, кото-
рой предстоит работать 
на газе. Ждет установ-
ки автомат для отсад-
ки овсяного печенья и 
курабье «Бакинского». 
Он освободит работниц 
от ручного труда. Пи-
терской фирме «Русская 
трапеза» заказан упако-
вочный автомат.

После ремонта, пере-
оборудования и освеще-
ния магазин в Фоминском 
был переведен на само-
обслуживание. С ноября 
прошлого года в нем поя-
вились розовые ценники. 

С такими ценниками 
кооператоры выклады-
вают социально значи-
мые товары со скидкой. 
Майонез «Ряба» на два 
рубля дешевле,  цена 
900-граммового пакета 
макаронных изделий 
ярославского завода «Зла-
тоустьехлеб» опустилась 
до 20 рублей, а целый 
килограмм, расфасован-
ный продавцами, еще на 
рубль меньше. Льгота 
коснулась подсолнечного 

масла, молока, ржаной 
буханки «Дарницкого», 
муки «Стармель» и т.д. 
Пайщикам, кроме того, 
магазин позволяет при 
покупке любого товара 
экономить содержимое 
кошелька на 3%.

Компьютер, к кото-
рому в коллективе при-
выкли,  мгновенно дал 
справку: в торговом зале  
на данный момент нахо-
дится 18667 единиц про-
дуктов. Бросились в гла-
за россыпи прозрачных 
кулечков с конфетами, 
расфасованными по 200 

граммов. Цена, естествен-
но, невелика и доступна. 
Покупают и стар и млад. 
А в результате удельный 
вес кондитерских из-
делий в общем обороте 
предприятия достиг 16%, 
тогда как  на алкоголь 
пришлось 15%. Замечу, 
что хлеб, колбасы, мо-
локо занимают по 6%, 
рыба- на процент ниже. 
При самообслуживании 
оборачиваемость товара 
составляет 18 дней.

Станислав РЯБИНИН,
соб. корр. «ТГ»

Ярославская область

Министр Правительства Мо-
сквы, руководитель Департамента 
продовольственных ресурсов города 
Москвы Александр Бабурин сооб-
щил,  что московские агрохолдинги 
используют под посев зерновых и кор-
мовых культур, посадку картофеля 
и овощей более 700 тысяч га пашни. 
(сопоставимо с такими регионами как 
Ярославская, Вологодская, Псков-
ская области).

19 овощеводческих хозяйств сто-
личных агрохолдингов произвели по-
садку картофеля и овощей на площади 
более 15 тысяч га., с которых осенью 
планируется собрать 166 тысяч тонн 
картофеля и более 173 тысяч тонн 
овощей борщевого набора: капусты, 
свеклы, моркови и репчатого лука.

Завершают посевную кампанию и 
10 московских агрохолдингов, произ-
водящих мясо и мясопродукты. Они 
сеют различные кормовые культуры 
– кукурузу на силос, зерновые культу-
ры, многолетние и однолетние травы, 
чтобы обеспечить питание имеющих-
ся у них 66 тысяч голов крупного ро-
гатого скота, 800 тысяч голов свиней 
(сопоставимо с показателями Ростов-
ской области и ряда других областей) 
и 16 миллионов голов птицы. 

Андрей ВАРЧЕНЯ «ТГ»

ПОТРЕБИТЕЛЬСКАЯ КООПЕРАЦИЯ

УТЮГИ И ПИРОГИ 
КРЕКОВСКОГО МАГАЗИНА

«ДИКСИ» СИМПАТИЗИРУЕТ 
«ВЛЮБЛЕННОМУ ПЕКАРЮ»

ПРЕДПОЧТЕНИЕ
РОЗОВЫМ ЦЕННИКАМ

Сафонов Александр Иванович,
Торговый представитель Российской Федерации в Словацкой Республике, к.э.н. 

РОССИЯ В ЧИСЛЕ ОСНОВНЫХ 
ТОРГОВЫХ ПАРТНЕРОВ СЛОВАКИИ

ГРЯДЕТ ПРАЗДНИК МОРОЖЕНОГО В СОКОЛЬНИКАХП О С Е В Н А Я
ЗАВЕРШАЕТСЯ Чем удивят нас производители этого все-

ми любимого лакомства? - На этот и другие 
вопросы «ТГ» отвечает Валерий  Елхов, гене-
ральный директор Союза мороженщиков РФ.

АПК


